
 

Destinataires : Tous les professionnels  Mercredi 19 Avril 2017  

N’oubliez pas de vous former : nos formations en mai  

Cliquez sur les intitulés de formations pour voir les programmes.  

 

Apprendre à créer sa ligne de produits - Niveau 2  

Jeudi 4 et vendredi 5 mai  

Réalisez la maquette de votre avant-projet (résultat de vos 

recherches, croquis et dessins), choix des matériaux et analyse des 

coûts pour avoir le bon projet au bon prix.  

 

 

Organiser et planifier son activité pour diminuer ses coûts de 

revient  

Mercredi 10 et jeudi 11 mai  

Prenez du recul sur votre organisation pour voir comment vous 

pouvez gagner du temps et de l'argent !  

 

 

Documents commerciaux (devis, factures, CGV, contrats)  

Vendredi 12 mai  

Sachez rédiger un devis vendeur et mettre en place des Conditions 

Générales de Vente, facturer en respectant le cadre légal et 

appréhender l'environnement juridique des contrats.  

 

http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829236&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829237&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829237&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829238&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr


 

Vendre aux architectes et aux prescripteurs  

Mercredi 17 mai  

Apprenez à connaître les différents métiers de la prescription afin de 

construire une offre adaptée. Vous verrez aussi comment prospecter, 

négocier et assurer le suivi.  

 

 

Les bases de l'export  

Jeudi 18 mai  

Maîtrisez les techniques de base à l'export (négociation, évaluation 

des risques et des coûts, rédaction de documents, expédition) pour 

réussir ses ventes à l'international et étoffer son carnet de clientèle.  

 

 

Comment cibler les marchés étrangers porteurs de nouveaux 

débouchés  

Vendredi 19 mai  

Evaluez sa capacité à exporter, structurer son entreprise pour 

exporter et bâtir un plan d'action export.  

 

Contactez-nous pour vous inscrire au 05 49 77 87 85.  

 Découvrez les formations de l'année 
dans le catalogue de formations  

 

 

 

 

http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829239&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829240&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829241&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829241&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829242&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr
http://www.goato-fr.com/out/clc.php?u=109395&b=O&c=252006&l=829242&m=p.allegre@crma-poitou-charentes.fr

